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Har dine kunder brug for en Dynamisk Strategi

Alle landmaend har som udgangspunkt brug for en Dynamisk Strategi, men det store sporgsmél er ofte, hvordan Promilleafgiftsfonden for landbrug
budskabet saelges til landmanden.

Indledningsvis er der visse grundregler i forhold til salg generelt:
Grundregler som er veer at overholde

e Kom til sagen - lad vaere med at spilde landmandens tid
e Lad veere med at taenke for meget pd fremtoning — koncentrer dig i stedet for omkring kvaliteten af spgrgsmélene som du stiller landmanden
e Lad veer med at tale om Igsninger fgr til sidst - vi vil s& gerne snakke om Igsninger, men husk, at afdeekke landmandens behov

Vores erfaringer viser, at landmandens incitament for at keber en strategi ofte er pa baggrund af en erkendelsesfase. Det er vigtigt at skabe et
behov og en erkendelse af behovet for at kebe en Dynamisk Strategi. Maden hvorpa at du kan skabe incitamentet ved landmanden, er ofte pa
baggrund af f8 gode spgrgsmal.

Nedenfor vises eksempler p& 5 gode spgrgsmal som kan bringes i spil ved salg af Dynamisk Strategi:

De gode spgrgsmal

e Hvordan ser din bedrift ud om 3 &r?
o Hvilke tiltag skal der til for at nd der hen?

e Hvorfor vil du opnd dette mal?

e Har det indflydelse p% andre mal p% bedriften samt din nuvaerende arbejdssituation?
o Hvilke fravalg er du parat til, for at nd dit mal?

Der er forskellige metoder, hvorpd rddgivningsvirksomhederne har solgt Dynamisk Strategi. Flere af virksomhederne har gode erfaring med, at lade
gkonomiassistenten udfgrer den indledende salgssamtale.

Vores erfaringer viser, at prisen ofte er afggrende for om landmanden vaelge at investerer i en Dynamisk Strategi. Prisen er som udgangspunkt et
dérligt salgsargument. Det er derimod vigtigt, at fremhaeve udbyttet af Dynamisk Strategi i stedet for. Nedenfor vises eksempler p8 forskellige
argumenter for udbyttet af Dynamisk Strategi:

Udbytte

°

Du bliver "klaedt pa” til mgdet med banken

Du far overblik over potentialer og udfordringer for virksomheden

Du far defineret mal for virksomheden p& strategisk, taktisk og operationelt niveau
Dynamisk Strategi skaber erkendelser, overblik og tryghed

Handlinger bliver afstemt i forhold til mal

Grundlag for opfglgning p& mél

Det bliver lettere at kommunikere din strategi bdde internt og eksternt

Held og lykken med salg af Dynamisk Strategi til dine kunder.
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